Nap

pa musikk!

Svenske Reidar Persson
ville vite hvordan «virkelig-
heten» lod, og kjopte fast
plass pa 10. rad i konsert-
huset i Goteborg. Der gikk
han to ganger i uken i en
rekke ar og horte pa de
fleste av verdens ledende
symfoniorkestere, solister
0g sangere.

esten alle portrettintervjuer jeg
har lest om bergmte hgyttaler-
konstruktgrer, forteller historien

om den musikkinteresserte ungdommen
som var sa misforngyd med det han
fikk kjgpt i butikken, at vedkommende
konstruerte sine egne! Dette gjelder
ogsa den unge kjemistudenten Reidar
Persson fra gya Tjorn 1 Ggleborgs
skjeergard.

Fisker etter god lyd

Etter et ars tid som ingenigr, syntes han
at jobben var meningslgs og tok hyre
som fisker pd farsans bit. I seks ar levde
han av & fiske samtidig som han dyrket
musikken. Og fremdeles foretrekker han
4 spe pa med inntekten fra et fisketokt
fremfor 4 forsgke kommersielle kompro-
misser for 4 selge flere hgyttalere. De
lange nattvaktene brukte og bruker han
til & tenke ut mer eller mindre realiser-
bare hgyttalere. Etter at han gikk i land
for snaue tyve ar siden, har han levd av &
produsere hgyttalere, i tillegg til kon-
sulentvirksomhet innenfor akustikk.

Selv om Persson har stor respekt for
grene som maleinstrument, finner han
det praktisk i fi hjelp av maleinstru-
menter og datakraft. Hjemme hos sine
foreldre har han et meget velutstyrt la-
boratorium og verksted for produksjon
av egne konstruksjoner bade til proff-
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bruk og til hi-fi markedet. I tillegg til
stralende omtale i Stereophile for sine
fgrste forspk med pyramidehgyttalere
pé det amerikanske markedet i 1980-
arene, har han ogsa spesialkonstruert
krevende monitorhgyttalere for blant
annet Sveriges Radio. I tillegg samar-
beider han med Stord Lydteknikk som
leverer PA-anlegg av tilnzrmet high-
end lydkvalitet.

Kasselyd
Selv om den fgrste kommersielle hgytta-
leren var en «pelare», eller vanlig gulv-
stiende kassehgyttaler, ble Persson snart
overbevist om at kasseformen var «kass»
med alle sine stiende bglger og store fla-
ter. Sakalte pyramidehgyttalere var selv-
sagt ingen ny oppfinnelse, blant annet
ble metronomene til Dick Sequerra for
20 ar siden kdret til de beste i USA. Men
det var fgrst da Persson skulle produsere
sin fgrste pyramidehgyttaler, at han opp-
daget hvorfor sa fi brukte denne formen.
Snekkeren skulle ha nesten ti ganger si
mye for a gjgre en pyramideform, som
for den vanlige kassefasongen.

- Mens man i dag kan fa et par gulv-
staende kabinetter til en 70-100 liters
hgyttaler for en tusing, betaler jeg nes-
ten ti tusen kroner til snekkeren for ka-
binettene til Response-hgyttaleren.
Dette hadde selvsagt veert umulig a leve
med for en stor fabrikk hvor alle utgif-
tene mangedobles for de kommer i bu-
tikken, forteller Persson. Den svenske
konstruktgren mener videre at proble-
met med dagens hi-fi er ikke a fa god
lyd, men a fa god lyd til priser som folk
kan betale. - Vi har kunnskaper om en
rekke faktorer som kan forbedres i de
fleste anlegg. Det koster bare mer enn
hva de fleste kan ta seg rad til, sier
Persson. - Response Art er imidlertid en

av de mest kompro gse hg rne

Musikkinstrument
Persson innrgmmer at en stgrre produ-
sent nok ville kunne fa bide kabinetter
og andre komponenter til en lavere pris
enn han betaler. Til gjengjeld vil admi-
nistrasjons- og salgsomkostninger
flerdoble prisen. Byggetiden pa minst
25 timer for paret, kan derimot vanske-
lig reduseres, mener han. - Faktum er at
jeg har brukt nesten 15 ar av mitt liv for
a kunne klare 4 bygge og finjustere
hgyttaleren pa denne tiden. Jeg ser for
@gvrig ingen forskjell mellom mitt ar-
beid og det en serigs fiolinbygger utfg-
rer. Pa spgrsmal om hvilke andre hgyt-
talere svensken liker best, papeker han
at de fleste hgyttalere er kompromisser
og tilpasninger foretatt av en malrettet
salgsavdeling. - De fleste bruker kon-
kurrerende bestselgende hgyttalere som
referanse, mener Persson. - Utrolig nok
bruker bare et fatall produsenter le-
vende akustisk musikk som referanse.
Den skarpe lyden fra metalldomen er et
eksempel pd rene oppbrytningsfor-
vrengninger som mange liker fordi det
later heftig pa visse typer rock og annen
studioskapt musikk. Selv de fleste pro-
dusentene av disse elementene innrgm-
mer at lyden er helt feil, sier Persson.

Skitt fiske!

Hvordan kan en fisker fra et smasted pa
svenskekysten bygge blant verdens
beste hgyttalere 1 sin prisklasse, undres
vi. Reidar Persson er ikke i tvil: - Det
handler bare om trass, tid og manglende
gradighet, smiler svensken som for nes-
ten tyve ar siden ble kjent i hi-fi miljget
1 Norge som «han derre med fiskekas-
sene». - Men mest av alt hand-
ler det om & veere trofast
mot den lyden som lang
erfaring med levende mu-

ikk har vist seg 4 vare

Liter det riktig pa gode, akustiske opp-
tak, ma det ogsa lite riktig pa studio-
innspilt pop-musikk. Dessverre bruker
mange lydstudioer sikalte «monitorer»
som har en oppsvulmet bass og skri-
kende diskant. Da blir ogsa miksen feil.
Flere av de stgrre studioene i Sverige
har imidlertid begynt & bruke mine
hgyttalere til kontrollytting.

- De vanlige dynamiske konstruksjo-
nene er blitt stadig bedre og har min-
dre feil enn de noe oppskrytte elektro-
statene som aldri kan bli tidsriktige pa
grunn av de store panelene, hevder
svensken. - Uansett teknologi er pro-
blemet imidlertid & kunne utnytte all
kjent kunnskap med egne praktiske er-
faringer. Selv hadde jeg minst tyve érs-
verk bak meg f¢r jeg kunne skape den
nye Response Art. Det skal mye til for
en kommersiell bedrift har rad til 4
legge tyve arsverk inn i en enkelt
hgyttalerkonstruksjon. Jeg har, i mot-
setning til praktisk talt alle kommersi-
elle bedrifter, null restriksjoner fra
salgsavdelingen nar det gjelder pris.
Det er bare 4 legge sammen prisen for
deler med en fornuftig timebetaling for
monteringen for sd a sette to streker
under eksportprisen.

- Selger jeg for lite til at det gar
rundt, sper jeg bare pd med et par turer
med sjarken. Blir etterspgrselen for
stor, far folk bare vente, ler svenske
Reidar Persson f@r han vender hjem 1
sin gamle Volvo etter a ha avlevert to av
de beste hgyttalerne vi noensinne har
hegrt i en vanlig stue. Kanskje flere
hgyttalerkonstrukterer skal ta seg tid til
a lytte i nermeste konserthus?
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